ASEPRO Consulting — ‘=%
Medio-ambiental

TEMA 7.- MERCADO. (Su repercusion).

1.- ETICA EMPRESARIAL A- Accion Medio-ambiental,

B- Accion de Mercado
Dos aspectos vitales destacan en el posicionamilentoestra actividad:

Nuestro lema es el respeto hacia dos importantésanmnes:

-1) Por la ciudad
Més limpia y ecoldgica (tecnologias desde interidpidas y eficientes, sin
repercusion nociva hacia el exterior).

- 2) Por los buenos profesionales del sector
Son ellos los que dominaran y aplicaran nuest@sdas.

Ambos aspectos hacen realidad nuestra actitud, étioeto hacia dichos
Profesionales del Mercado actual, como de las zorimnas a cooperar en sus aspecto
Medio-ambiental

En resumen podemos considerar:
1) Accidn éticamedio-ambiental:

Lo que supone de mejora ciudadana y global, adajue la evitacion de riesgos
y molestias laborales y sociales.

2) Accidn éticade Mercada

No suponemos competencia, no entramos en arrebafaopiar mercados.

Todo lo contrario: entendemos sélo de reciclar gpevar con los que ya estan;
formarlos y equiparlos para que amplien y realioejor su propio trabajo.

Lo nuestro entonces es suministrar una técnicafarnmeacion y preparacion.... a
la vez que una garantia de resultado.

Como respeto y apoyo al profesional del sectecimos:

-1 Asesoramos al cliensmbre todo lo exigible al profesional idéneo,

- 2 Seleccionamos con él al profesiomds apto, segun el problema especifico,
- 3 Nos_responsabilizames el resultado, colaborando con dicho profesiona

Asi, resultamos ser
- el mejor_complementpara el buen profesional del sector y
- su mejor ayud&cnica y promocional.



A.- Accion “MEDIO-AMBIENTAL”

Baste repasar alguna de aquellas ventajas, qusiengs como “sociales”.

Ventajas sociales:
- Servicios contiguos (electricidad, gas, etc,)tdéados siquiera.
- Riesgos laborales. Nadie entra alli dentro.
- Simplicidad.

Contra las zanjas, los riesgos, las molestiagedmadacion social del trafico y el
mantenimiento de cuidados externos y especializados
aparece otro panorama muy distinto:

Un simple furgdn aparcado, con todos los monitoieesontrol y de ejecucion
dentro.

Nadie se entera (mas que los interesados) deelegta ocurriendo alli abajo.

Es lo Unico que aparece en el exterior.

Por dentro de las canalizaciones, son los robagyle... ven, inspeccionan,
limpian, fresan, y realizan todas las funciones diafil mas competente, con
obediencia técnica al monitor que lo dirige todesdk el furgon aparcado fuera.

B.- Accion “DE MERCADQ”. (Sistema de Franquicia)
Ante un mercado tan abierto y pleno de posibikdadccabe la tentacién de
abarcarlo directamente y coparlo antes de quef@mlel sistema. Es lo clasico.

Pero cabe también otra posibilidad:

- Beneficiarse,

- ofreciendo beneficio a los profesionales, y

- en beneficio del cliente final. Beneficio parddg

Asi lo hemos considerado en ASEPRO y asi lo vesinaciendo:
Lo presentamos en nuestra exposicion de FUNCION&SCdnsulting: Las
cuatro expuestas, y que constituyen nuestra pesént excepcional y Unica.

Este modo de actuacién, mediante Franquicia,
supone la garantia global para todos los partitgsam 3 aspectos vitales:

1.- Garantia paral Mercado,

gue en cada zona cuenta con profesionales, yaxpemiencia y clientela propia.

2.- Garantia paral Profesional

que dispone de la facilidad de “especializarse’upa tecnologia compleja, y
trabajar bajo la garantia y proteccion de una eozf técnica lider.

3.- Garantia paral Contratista,

gue sigue contando con el profesional de su cardiaa la vez que cuenta con
un Consulting que asesora, controla y se comproeme& resultado.

Un mercado, asi concebida, esta protegido por una ética empresarial y una
participacion compartida, que opera en beneficimbal y del consumidor final
Tres facetas, como......
- La tecnologia al dia,
- la confianza empresarial y
- la adaptacién a un mercado floreciente.... hacgme este Consulting
pueda hablar de Etica empresarialcon satisfaccion y experiencia real.




2.- ETICA COMERCIAL

Si la situacién es tan clara y de beneficio hatiauevo “sistema sin zanjas”,
¢,cdmo no se propaga con mayor rapidez?
El problema no radica en el mercado, que lo demapédnas se le presenta.

Donde se encuentra_la dificultad es la oferta no hay aun profesionales
preparados para ofertarlo y realizarlo con la paliidad que la demanda pudiera
requerirlo.

Las causas resultan un poco complejas: Las impone..
- la alta tecnologia requerida,
- la cuantiosa inversién de inicio y
- la dificultad de proveerse, mediante importacjior, ahora.

Ante un panorama asi, caben dos soluciones alatespe

1) Aparece una tentacidhacerse con el mercado, con una fuerte invergon,
implantarse en una oferta tan limitada que se a@pexal monopolio. Y es muy
probable que ocurra.

2) Pero también cabe otra solucigue es por la que hemos optado nosotros:
La opcion Asepro Consulting (detallada a continuadin)



3.- Opcién de ASEPRO CONSULTING

Se trata de expandir el mercado...
- pero desde dentro,
- desde cada localidad y cada area de mercadot&imeamente,
- por los mismos que estéan en la actividad desde &@os,
- por los que ya tienen
su profesionalidad,
Su experiencia y
sus clientes,.... desde hace tiempo.

Esos profesionales son los que estan al tanto detilddad y de la tecnologia
implantada hasta hoy, aunque ya algo rudimentdria.han impuesto ellos con su buen
hacer profesional.

La idea es contar con ellos como realizadores denegva tecnologia.
- Si lo que necesitan es formacion técnicaASEPRO se la da.
- Si necesitan suministro de material téchicdASEPRO se lo facilita.
- Si necesitan mas clientesASEPRO les cede la cartera de su gran expaien
mas los que surgen de su promocion y publicidad.

Es la otra forma de abrir un mercado:
- sin competir y sin acaparar,
- buscando y ofreciendo cooperacion,
- beneficiandose mutuamente los distintos compesemnte la actividad, y en el
resultado
- logrando al final la distribucién de un serviaitegrador entre todos y en conjunto,
- que pueda atender hasta el ultimo punto dondesande.

Soélo asi se abre y expande un mercado con rapidedbgneficio de todos.

También sélo asi el cliente se encuentra atengidi®sde el primer momento,
en su entorno y por su profesional cercano.

Y ello, a la vez que garantizado por un Consulting,
gue se responsabiliza e involucra en el problempgiply de su cliente.

Es una invitacion para todo profesional,
competente y deseoso de ofrecer y entregar...
servicio técnico eficiente.




